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Introducere
Documentul oferă în primul rând o scurtă privire generală asupra diferitor tipuri de indici ai preţurilor producţiei industriale (IPPI). Apoi, acesta descrie câteva aspecte legate de calcularea indicilor elementari şi pune în discuţie acoperirea activităţilor şi produselor şi înregistrarea preţurilor şi efectele pe care le poate avea globalizarea crescândă asupra acestor măsuri. În finalul documentului găsiţi o secţiune privind ajustarea la schimbările calităţii.

Documentul este bazat în cea mai mare parte pe Manualul internaţional cu privire la IPPI
 la care se face trimitere pentru cititorii interesaţi pentru detalii şi explicaţii. 

1. Diferite tipuri de IPPI
Există diverse tipuri şi variante de IPPI, care diferă în funcţie de un şir de aspecte. Totuşi, există dpuă tipuri de bază de IPPI – indicii la ieşire ai preţurilor producţiei bazaţi pe cerere şi indicii la intrare ai preţurilor producţiei bazaţi pe contribuţii.

Figura 1. Familia indicilor preţurilor producţiei industriale
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În termeni generali un IPPI poate fi descris ca un indice conceput pentru a măsura schimbarea medie de preţ a bunurilor şi serviciilor, fie la momentul când acestea părăsesc locul de producţie sau când intră în procesul de producţie. 

IPPI la ieşire
Producţia totală de bunuri şi servicii poate fi împărţită între piaţa internă şi cea externă. Astfel, IPPI la ieşire poate fi calculat astfel încât să acopere producţia totală, producţia pentru piaţa internă sau producţia pentru export. În ultimul caz, acesta va fi un indice al preţurilor de export.

IPPI la ieşire au scopul de a măsura schimbarea medie de preţ pentru bunurile sau serviciile produse de agenţii economici. Aceştia trebuie să fie bazaţi pe preţurile primite de către producători. În mod ideal, IPPI la ieşire trebuie să acopere toate bunurile şi serviciile ce apar ca rezultat al activităţii de producţie, atât vândute pe piaţa internă, cât şi exportate. Multe ţări compilează atât IPPI la ieşire pentru producţia totală, cât şi IPPI separate pentru producţia destinată vânzării pe piaţa internă şi exportului. Ţărilor membre ale UE li se cere să calculeze IPPI atât pentru indicele preţurilor producţiei totale cât şi pentru indicele preţurilor de export.

IPPI la intrare
În acelaşi fel, producătorii achiziţionează bunuri şi servicii atât de la furnizorii interni, cât şi de la cei externi. Astfel, IPPI la intrare poate fi calculat astfel încât să acopere intrările totale de bunuri şi servicii, intrările de pe piaţa internă şi de peste hotare. În ultimul caz, acesta va fi un indice al preţului de import.

Indicii preţurilor la intrare măsoară schimbarea preţurilor tuturor intrărilor intermediare utilizate în producţie de către un sector specific al economiei. IPPI la intrare trebuie să se bazeze pe preţurile plătite efectiv de către agenţii economici în schimbul bunurilor şi serviciilor cumpărate. Tot mai multe ţări în ultimele decenii au dezvoltat indici IPPI la intrare, iar sporirea comerţului internaţional au intensificat interesul în compilarea indicilor preţurilor de import. În ţările UE care participă în uniunea valutară comună, euro, se cere compilarea indicilor preţurilor de import.
 IPPI  la ieşire mai răspândite 

IPPI la ieşire sunt cele mai răspândite, deoarece sunt mai potrivite pentru deflarea datelor din conturile naţionale şi servesc ca o importantă măsură împotriva inflaţiei. 

2. Calcularea indicilor elementari în IPPI
IPPI calculat în două etape
IPPI sunt de obicei calculaţi în două etape. În prima etapă indicii elementari agregaţi ai preţurilor sunt calculaţi pentru grupuri de bunuri şi servicii relativ omogene. În cea de-a doua etapă, indicii la un nivel mai înalt de agregare, până la IPPI general, sunt calculaţi prin ponderarea indicilor elementari cu ponderile volumului. 

În absenţa informaţiei detaliate privind ponderarea, agregatele elementare sunt calculate cu ajutorul uneia dintre următoarele trei opţiuni:

· Indicele Carli: Media aritmetică neponderată a corelaţiei de preţuri
· Indicele Dutot: Corelaţia mediei aritmetice neponderate a preţurilor
· Indicele Jevons: Media geometrică neponderată a corelaţiei de preţuri = corelaţia mediei aritmetice neponderate a preţurilor
Avantajele şi dezavantajele utilizării oricărei din cele trei formule de calculare a indicelui sunt descrise în Manualul cu privire la IPPI. Totuşi, trebuie de menţionat următoarele puncte:

· Indicele Jevons deţine cele mai bune proprietăţi statistice, adică, acesta satisface mai multe teste, sau axiome, decât celelalte două formule 

· Indicii Carli şi Jevons nu depind de nivelurile preţurilor, în timp ce Dutot depinde de nivelurile iniţiale ale preţurilor
· Indicele Carli înlănţuit înregistrează o tendinţă ascendentă şi nu trebuie utilizat
· Indicele Dutot poate fi utilizat doar pentru agregatele elementare omogene  
Indicii direcţi şi înlănţuiţi
Este la discreţia biroului de statistică de a decide calcularea indicilor elementari ca indici direcţi sau înlănţuiţi. În practică, utilizarea indicilor lunari înlănţuiţi pare să prezinte anumite avantaje în ceea ce priveşte facilitarea înlocuirii produselor. 

Calcularea indicilor elementari ponderaţi
Dacă este disponibilă informaţia cu privire la ponderare referitoare la  diferite produse aceasta poate fi exploatată prin calcularea agregatelor elementare cu utilizarea ponderilor. Astfel, agregatele elementare pot fi calculate ca indici Laspeyres sau ca indici geometrici Laspeyres. Ponderea cheltuielilor nu trebuie să fie ataşată la observaţiile individuale de preţ în cazul indicelui Dutot, deoarece aceasta ar intra în conflict cu ponderea implicită a schimbărilor de preţ în acest indice.

Ponderarea explicită şi implicită
Dacă sunt utilizate ponderi explicite, datele relevante cu privire la valoare trebuie să fie obţinute, sau estimate, din sursele disponibile. Trebuie de menţionat faptul că dacă indicii elementari sunt calculaţi fără utilizarea ponderilor explicite,  va exista o pondere implicită a schimbărilor de preţ, determinată în baza numărului (relativ) de observaţii referitoare la produsele eşantionate. Astfel de indici “auto-ponderaţi” necesită observaţii al preţului pentru fiecare produs pentru a reflecta importanţa relativă a produselor din punct de vedere valoric.

Valori pe unitate doar pentru produse strict omogene

Conform Manualului cu privire la IPPI  şi a Manualului XMPI care urmează a fi publicat, valorile pe unitate sunt acceptabile doar dacă acestea reprezintă un set strict omogen de tranzacţii cu produse. Deseori, acesta nu este cazul. Dacă sunt calculate preţurile medii pentru un număr mare de tranzacţii cu calitate şi/sau condiţii de vânzare diferite, acestea nu sunt acceptabile în IPPI. Schimbările în astfel de preţuri pot reflecta orice schimbări în compoziţia produselor individuale sau amestec de caracteristici ale calităţii. Astfel de schimbări în amestecul heterogen de tranzacţii duc la aşa numita abatere unitate-valoare în măsurarea schimbărilor de preţuri. Este posibilă, totuşi, utilizarea indicilor de valoare a unităţii pentru produse, când se ştie că aceştia estimează indicii de preţ şi îi combină cu indicii bazaţi pe preţurile obţinute în rezultatul cercetărilor.
Stabilirea nivelului agregatelor elementare
Selectarea nivelului la care sunt formate agregatele elementare este deosebit de importantă. Avantajul de bază al stabilirii unui nivel relativ înalt, de exemplu, la nivel 4 semne al grupului de produse, este că statisticianul de preţuri are atunci o discreţie mai mare pentru menţinerea eşantionului (la nivel de agent economic şi la nivel de produs) pe bază de necesitate, odată cu schimbarea activităţii pieţei. Noi produse şi agenţi economici pot fi introduşi în eşantion cu uşurinţă şi ponderile individuale pot fi actualizate pe bază de informaţie mai recentă. Aceasta înseamnă, că există o oportunitate mai mare de a menţine indicele reprezentativ pe parcursul întregului program curent de revizuire a eşantionului.

Dacă nivelul stabilităţii este relativ scăzut în structura indicelui, există mai puţină libertate de a menţine reprezentativitatea permanentă a indicelui şi va exista o dependenţă mai mare de procesul de revizuire periodică şi de re-ponderare a indicelui. În astfel de cazuri, aveţi un argument mai puternic pentru re-ponderarea frecventă.

2.2 Ponderarea
Alocarea ponderilor pentru producţia fără preţ estimat
În formarea ponderilor agregatului elementar poate fi necesară atribuirea valorilor producţiei unei industrii, care nu va fi direct apreciată în indice, unei industrii conexe, în scopul menţinerii relativităţilor de ponderare extinse şi corecte. Aceasta poate avea loc deoarece anumite grupuri de produse sunt prea mici, sau din cauza dificultăţilor practice în estimarea preţului. Presupunerea ce stă la baza acestei practici este că evoluţia preţurilor la produsele pentru care nu a fost stabilit preţul va fi mai degrabă similară cu evoluţia preţurilor produselor conexe, decât cu cele din agregatul tuturor produselor incluse în indice.

Nivelarea ponderilor
Ponderile tind a fi reprezentative pentru modelul de tranzacţii, care se aşteaptă să prevaleze, pe parcursul perioadei pentru care sunt utilizate în compilarea indicelui, fapt care depinde de frecvenţa re-ponderării. De aceea, poate fi necesară ajustarea unor valori în scopul normalizării acestora şi corectării oricăror iregularităţi în datele pentru o anumită perioadă în care au fost colectate (de exemplu, ca rezultat al unei creşteri unice a producţiei unui produs ca răspuns la o creştere temporară a cererii). Alternativ, ponderile pot fi nivelate bazându-le pe datele din mai mulţi ani (să zicem, trei ani). 

Datele sursă
Potenţiale date sursă pentru ponderile agregatului elementar includ conturile naţionale, studii de industrie, sondaje economice, tabele de intrări-ieşiri şi statistica în domeniul comerţului internaţional.

2.3 Clasificarea şi agregarea
Sistemul de clasificare oferă o structură de organizare pentru IPPI. Aceasta defineşte cum vor fi grupate industriile şi/sau grupurile de produse şi structura de agregare a indicelui. IPPI trebuie să fie compilat în conformitate cu o clasificare internaţională sau comparabilă la nivel internaţional. 

Codificarea
Fiecărui articol eşantionat ar trebui să-i fie atribuit un cod detaliat al produsului/sau activităţii, pentru a facilita gruparea şi calcularea observaţiilor individuale în indici elementari agregaţi. În mod similar, agregatele elementare trebuie să fie codificate corespunzător, pentru a permite agregarea ulterioară în indici de nivel mai înalt.

Clasificarea la cel mai jos nivel de agregare oferă o bază pentru organizarea eşantionului. În Marea Britanie, de exemplu, eşantionul este bazat pe coduri din şase semne ale Clasificării Produsului după Activitate (CPA). Indicii elementari sunt calculaţi la acest nivel şi apoi ponderaţi în totaluri de 2 semne, 4 semne ISIC sau NACE sau de nivel mai înalt. Sistemul Armonizat de Descriere şi Codificare a Mărfurilor  (HS) este de asemenea utilizat pe larg.

Clasificările revizuite
Clasificările revizuite Rev. 4 şi NACE Rev. 2 au fost lansate în 2008. Cel de-al 38-lea CSNU (UNSC) a sugerat implementarea clasificărilor revizuite pentru registrele statistice de afaceri în 2010, iar implementarea în programe statistice va începe în 2011 (conturile naţionale 2015). În studiul comun UNECE/Eurostat privind registrele statistice de afaceri, Moldova a indicat ca planifică adaptarea NACE Rev.2 pentru registrele statistice de afaceri în 2010. Implementarea clasificărilor revizuite vor constitui sarcini majore în multe birouri de statistică în anii următori. De asemenea poate fi afectată statistica preţurilor, cum ar fi IPPI; de exemplu, dacă eşantionul este conceput în baza utilizării registrului de afaceri, sau pot fi necesari noi agregate IPPI conform clasificărilor revizuite.
3. Acoperirea IPPI
O definiţie operaţională a unui IPPI la ieşire necesită o decizie despre acoperirea curentă a agenţilor economici, produselor şi serviciilor; indiferent dacă indicele este conceput să acopere toată producţia, adică, toate activităţile economice şi/sau produsele, sau doar anumite industrii şi/sau grupuri de produse.

Acoperirea produselor – şi serviciilor 

IPPI trebuie să acopere, în principiu, toate produsele şi serviciile (de pe piaţă) produse şi vândute de către agenţii economici care se află în aria de cuprindere a indicelui. Totuşi, în practică, scopul indicelui şi aspectele practice, cum sunt disponibilitatea datelor cu privire la ponderare şi preţuri şi impedimentele ce ţin de resurse, trebuie să fie luate în consideraţie atunci când se ia decizia referitoare la acoperire
Acoperirea tradiţională a activităţilor industriale
În multe ţări, IPPI este limitat la sectorul industrial, manufactura, mineritul şi sectorul energetic. Agricultura este deseori exclusă şi există diferite practici privind includerea activităţilor cum sunt mineritul şi utilităţile publice (aprovizionarea cu gaz, electricitate şi apă). Activităţile industriale reprezintă un bun punct de pornire. 

Serviciile ce devin mai importante
Totuşi, ponderea acestui tip de activităţi în economiile naţionale devine mai mică, iar importanţa serviciilor creşte, cum ar fi cele de transport, comunicaţii, asistenţă medicală, comerţ şi afaceri. Dacă scopul principal al IPPI este de a servi ca un indicator al inflaţiei sau deflator pentru agregatele conturilor naţionale, este necesară o acoperire extinsă a activităţii economice.

IPPI pentru servicii
Odată cu creşterea importanţei sectorului serviciilor, multe ţări elaborează progresiv IPPI pentru servicii, care pot fi apoi incorporate în cadrul IPPI mai larg. Aceste elaborări sunt discutate în rândul instituţiilor statistice interesate din Grupul Voorburg. Ţărilor membre ale UE li se cere să compileze IPPI pentru industriile producătoare de servicii. 
Ghidul Metodologic pentru Elaborarea Indicilor Preţurilor Producţiei Industriale în Sfera Serviciilor constituie un supliment la Manualul cu privire la IPPI şi examinează aspectele specifice serviciilor în compilarea IPPI, oferind descrieri detaliate a măsurării IPPI pentru o serie de industrii producătoare de servicii. Ghidul este produs în comun de către Eurostat şi OECD, iar versiunea electronică este disponibilă pe paginile web ale OECD şi Eurostat.

Exportul şi importul
Indicii preţurilor de export şi import constituie extensii importante ale indicilor preţurilor producţiei interne. Indicii preţurilor de comerţ extern sunt examinaţi separat în Manualul privind Indicii Preţurilor de Export şi Import, care va fi publicat la sfârşitul anului 2008 sau începutul anului 2009.
3.1 Activităţile din afara pieţei
Activităţile din afara pieţei, excluse de obicei din IPPI
Majoritatea ţărilor au definit că activităţile din afara pieţei nu intră în aria de cuprindere a IPPI, care este limitată la produsele şi serviciile de pe piaţă. Activităţile din afara pieţei sunt, de ex., serviciile generale ale guvernului, cum ar fi apărarea naţională şi valoarea structurilor ocupate de proprietari. Decizia dacă tranzacţiile din afara pieţei să fie incluse sau excluse, trebuie să se bazeze pe obiectivul principal al indicelui şi pe disponibilitatea surselor de date.

Schimbările de capital    şi plăţile pentru arendă
De exemplu, într-un un indice care are scopul să reflecte schimbările de preţuri la tranzacţiile efective de pe piaţă, nu-şi au locul schimbările de preţuri la tranzacţiile ipotetice, cum sunt schimbările de capital şi plăţile de arendă imputate – spre deosebire de conturile naţionale, unde convenţiile prevăd estimarea valorii anumitor produse şi servicii ne-comercializate, astfel, încât să nu fie omisă nici o activitate economică. 
Economia tenebră
În mod similar, trebuie luate decizii practice privind faptul dacă eforturile trebuie să fie extinse în încercarea de a capta schimbările de preţuri pentru bunurile şi serviciile tranzacţionate în cadrul economiei tenebre. Trebuie să fie luate în consideraţie anumite aspecte, cum sunt dimensiunile relative ale economiei tenebre şi accesibilitatea acesteia pentru măsurarea preţurilor.
 

Formarea capitalului
Alte aspecte referitoare la acoperire includ, abordarea formării de capital pe contul propriu. Trebuie să se decidă dacă aceste fluxuri vor fi incluse sau excluse. Dacă acestea vor fi incluse, trebuie să fie efectuată o evaluare a faptului dacă valorile contabile înregistrate în registrele contabile ale companiilor sunt realiste, dacă sunt estimări contemporane bazate pe piaţă, sau sunt mai degrabă estimări ipotetice. Dacă este vorba de ultimul caz , abordarea preferabilă ar fi de a atribui ponderea asociată acestor transferuri, preţurilor obţinute din tranzacţii efectuate în condiţiile pieţei.

3.2 Globalizarea
Globalizarea economică este caracterizată printr-o sporire a comerţului internaţional de bunuri şi servicii, prin mobilitatea crescândă a resurselor umane şi capitalului, dezvoltarea proprietăţilor complexe transfrontaliere şi specializarea lanţurilor de furnizare.

Globalizarea are un impact asupra unui şir de statistici naţionale. În anul 2007 Grupul de Lucru privind Impactul Globalizării asupra Conturilor Naţionale (WGGNA) a fost constituit de către CES pentru a revizui principalele distorsiuni în statisticele compilate în baza conturilor naţionale şi a surselor aferente, cauzate de globalizare şi a înainta propuneri pentru a aborda aceste distorsiuni în scopul îmbunătăţirii calităţii statisticii.
Subcontractarea
Globalizarea în combinaţie cu revoluţia comerţului electronic au un impact substanţial asupra determinării acoperirii populaţiei. Aceste subcontractări ale producţie redefinesc rolul multor întreprinderi comerciale. O întreprindere care a fost un producător major poate acum subcontracta toată producţia unor întreprinderi din alte ţări. Este posibil ca întreprinderea nici să nu ofere resursele materiale necesare întreprinderii de producţie, deoarece este mult mai eficient din punct de vedere al costurilor, să permită întreprinderii de producţie să-şi facă propriile aranjamente pentru furnizarea la timp a resurselor în baza unor tehnici de inventar. 
Dacă produsul fabricat este repatriat înainte de comercializare, aceasta face din întreprindere o activitate de comercializare contra unei marje. Totuşi, întreprinderea este angajată în elaborarea de noi produse şi prototipuri, care sunt activităţile de bază generatoare de venit într-o corporaţie modernă. Dar producţia întreprinderii este apreciată din perspectiva comerţului angro şi nu din perspective producţiei cu vânzări nete.

Produsele pentru prelucrare
Produsele pentru prelucrare nu constituie un fenomen nou, dar există dovezi ale extinderii rapide a acestuia. Un exemplu tipic al produselor pentru prelucrare este expus în Figura 2. Produsele nu îşi schimbă proprietatea atunci când trec frontiera, dar B va realiza prelucrarea specificată a produselor şi apoi le va expedia înapoi către A. A va plăti B o taxă pentru servicii pentru această prelucrare.
Figura 2. Produsele pentru prelucrare – abordarea curentă
Abordarea actuală a acestor situaţii în conturile naţionale este de a înregistra aceste produse ca şi când acestea şi-ar fi schimbat proprietatea, odată cu trecerea frontierei. Valoarea totală a produselor este astfel introdusă în datele de comerţ în ambele direcţii, fiind înregistrate fluxurile financiare corespunzătoare. Serviciile furnizate de către întreprinderea prelucrătoare sunt incluse în valoarea produselor la întoarcere.
În timpul recentelor eforturi internaţionale de actualizare a instrucţiunilor conceptuale pentru Sistemul Conturilor Naţionale şi Balanţei de plăţi, s-a decis ca instrucţiunile pentru aceste tipuri de tranzacţii să fie modificate,  pentru a corespunde principiului proprietăţii. Astfel, convenţia va fi de a înlătura aceste valori din SCN şi din BOP. În schimb, fluxul de servicii şi plăţile corespunzătoare vor fi reflectate în conturi (Figura 3).

Figura 3. Produsele pentru prelucrare – noua convenţie în SCN şi BP
Comercializarea
internaţională
Un alt mod de organizare a producţiei este deseori numit “merchanting” sau comerţ internaţional sau comerţ internaţional angro. Acesta este cazul când o întreprindere din ţara A cumpără produse în ţara B, dar produsele nu intră în ţara A, ci sunt vândute ţării C, după cum arată Figura 4.

Figura 4. Comercializare internaţională

Proprietatea asupra acestor produse trece de la B la A şi apoi de la A la C. De aceea, convenţiile BP şi SCN propuse cer imputarea fluxurilor în şi din ţara A în conformitate cu schimbările în proprietate, chiar dacă produsele nu intră în ţara A. 
Întrebarea este dacă – şi în ce fel – această producţie trebuie să fie inclusă în IPPI şi, dacă este inclusă, cum trebuie să fie estimate preţul producţiei şi cum trebuie să fie colectate preţurile? Totuşi, nu există răspunsuri uşoare sau generale la aceste întrebări.
Corporaţiile virtuale
Un fenomen conex este constituirea corporaţiilor virtuale pentru fabricarea unui nou produs cu o durată a vieţii destul de mică. Corporaţia virtuală, care poate fi constituită de către un consorţiu de firme, poate oferi facilităţi de producţie care pot fi rapid convertite în diferite activităţi de producţie pentru a fabrica articole pe bază contractuală.

Revizuirea acoperirii IPPI
În toate cazurile, programul IPPI întâmpină provocarea de a-şi revizui conceptele de producţie şi fabricare internă. Acoperirea “tradiţională” a unui IPPI pentru piaţa internă, ca fiind producţia realizată pe teritoriul economic al unei ţări, poate fi pusă sub semnul întrebării. Acesta este cazul în special dacă un scop de bază al IPPI este de a servi ca deflator al conturilor naţionale. 
Prin urmare, criteriul pentru producţie poate necesita revizuire pentru a asigura ponderarea corespunzătoare a acestor activităţi, caz în care poate fi necesară şi restabilirea unei delimitări între producţie şi comerţul angro. Relaţia şi concordanţa cu alte statistici, cum ar fi conturile naţionale, trebuie să fie de asemenea luate  în consideraţie. 
Viteza schimbărilor afectează metodele de cercetare
În final, este de aşteptat ca instituţia statistică să se confrunte cu problema pe care o prezintă viteza cu care se formează şi se dezvoltă aceste parteneriate. Metodele tradiţionale de cercetare pot fi prea încete şi greoaie, pentru a permite includerea parteneriatelor de scurtă durată cu corporaţiile virtuale în programul IPPI. Poate fi necesară elaborarea unor noi metode de cercetare pentru a asigura acoperirea acestei părţi a economiei, care s-a dovedit a fi cea mai dinamică.

4. Preţurile în IPPI
Preţurile de bază
IPPI la ieşire se vor baza pe preţurile de bază, suma de bani primită de către producător. SCN 1993 (paragraful 6.205) defineşte preţurile de bază în felul următor:

Preţul de bază este suma primită de către producător de la cumpărător, pentru o unitate de produs sau serviciu, minus orice taxă plătibilă şi plus orice subsidiu primit pentru această unitate, drept consecinţă a producerii sau vânzării acesteia. Acesta exclude orice taxe de transport solicitate printr-un cont separat de către producător. 
Ca regulă de bază, în cazul unui un IPPI la ieşire, punctul de estimare a preţului este ex-producătorul, de exemplu, ex-fabrica, ex-ferma, ex-prestatorul de serviciu.

Preţurile de tranzacţie
Preţurile colectate trebuie să fie preţurile efective de tranzacţie. Preţurile de tranzacţie nu vor fi neapărat preţurile din “listă” sau din “registre”, deoarece acestea trebuie să reflecte orice reduceri, disconturi, suprataxe, etc. care pot fi aplicate clienţilor pentru tranzacţiile eşantionate. Acestea ar include preţurile contractuale, dacă există şi preţurile curente de pe piaţă. 

Timpul înregistrării preţului
Preţurile trebuie să fie înregistrate la momentul efectuării tranzacţiei şi nu la momentul înregistrării comenzii, în special pentru produse majore durabile cum sunt avioanele şi corăbiile, care au o durată îndelungată de producţie, de la comandă, până la livrare.

O atenţie deosebită trebuie să fie acordată preţurilor subsidiare şi preţurile transferurilor intra-companie. Preţurile utilizate în IPPI trebuie să reflecte venitul primit de către producători din tranzacţii. Preţurile pentru produsele pentru care vor fi primite subsidii nu vor reflecta venitul către producător, decât dacă vor fi incluse subsidiile. De asemenea, preţurile transferurilor întra-companie ar putea să nu reflecte preţurile curente de pe piaţă.

4.1 Preţurile de transfer
Preţurile de transfer devin tot mai importante …

Odată cu progresul globalizării, preţurile transferurilor între agenţii aceleiaşi companii devin tot mai importante. Preţurile transferurilor intra-companie sunt definite ca valoarea atribuită, per unitate sau per încărcătură, bunurilor transportate de la  un agent economic la altul, ambele făcând, însă, parte din aceeaşi companie. Produsele rămân a fi ale aceluiaşi proprietar, astfel încât valoarea atribuită încărcăturii nu corespunde preţului de pe piaţă. Dacă este vorba de o întreprindere integrată vertical, aceste încărcături traversează hotarele dintre industrii şi sunt înregistrate ca venit în cadrul acelei linii de produse. De aceea, acestea reflectă activitatea generatoare de venit în economia internă.

… şi pot distorsiona analiza preţurilor
Unul din scopurile principale ale IPPI este de a ajuta la determinarea magnitudinii şi direcţiei de evoluţie, atât la nivel macro- cât şi microeconomic. Evoluţia preţurilor la etape timpurii de prelucrare sau în cadrul cererii intermediare, prezintă, deseori, de un interes deosebit pentru elaboratorii de politici îngrijoraţi de inflaţia preţurilor. Pentru o astfel de utilizare, orice indici care conţin preţuri din afara pieţei, care nu sunt paralele cu evoluţia preţurilor pe piaţă, sunt de o valoare dubioasă. Preţurile transferurilor intra-companie pot distorsiona puternic analiza preţurilor, a tendinţelor pieţei în economia internă.

Este general recunoscut faptul că instituţia statistică trebuie să cerceteze baza pentru stabilirea preţurilor transferurilor intra-companie, pentru a determina cât de apropiate sunt acestea de preţurile de pe piaţă. Deseori, companiile integrate vertical stabilesc centre separate de maximizare a profitului şi permit utilizarea măsurilor de piaţă pentru determinarea performanţei fiecărei unităţi. În astfel de cazuri, preţurile transferurilor intra-companie  în general satisfac testul, fiind indicatori corespunzători ai preţurilor de  piaţă.

Preţurile şi taxele de transfer

Atunci când aspectele ce ţin de taxe sunt importante în stabilirea preţului, preţurile de transfer sunt în general indicatoare necorespunzătoare. Mărfurile comercializate internaţional pot avea stabilite valori minime pentru tarifele la import şi taxele corporative. Instituţia statistică poate decide excluderea din indice a unor astfel de preţuri de transfer, atunci când acestea sunt înregistrate doar ca nişte date contabile, care nu au vreo legătură cu preţurile de piaţă sau valori impozitabile. Pe de altă parte, în măsura în care astfel de activitate reprezintă o porţiune semnificativă din producţia unei industrii, este important de obţinut preţuri disponibile, cât mai realiste, deoarece acestea vor fi necesare la formarea IPPI pe industrie,  care va fi utilizat ca deflator în compilarea GDP. 
4.2 Colectarea preţurilor
Scopul tehnicilor de colectare, prin intermediul sondajelor, este de a facilita transmiterea datelor referitoare la preţuri, de la agenţii economici la biroul de statistică într-un mod sigur şi eficient din punct de vedere al costului, minimizând, în acelaşi timp, povara administrativă a respondentului. 

Diferite metode de colectare

Sunt disponibile un şir de abordări ale colectării de date pentru IPPI: sondajul poştal, răspuns telefonic automatizat, interviu perosnal, interviu telefonic şi furnizarea de date prin Internet. Toate aceste metode sunt bazate pe modele reuşite de chestionar, relaţii bune cu respondentul şi tehnici bune de intevievare. Metodele exacte, alese de către ţări pentru anumite industrii, vor depinde de circumstanţele speciale aplicabile fiecărei forme de colectare în industria/ţara lor.

Eficienţa din punct de vedere al costului
Pentru unele produse, preţurile colectate pot fi estimate ca şi preţuri de tranzaţie, deoarece tranzacţia eşantionată nu a înregistrat vânzări în decursul perioadei de referinţă. În plus, nu este, în general, nici practică nici eficientă din punct de vedere a costului, încercarea de a colecta preţurile lunar sau trimestrial, prin vizite personale direct la întreprinderi. Datele pot fi colectate eficient prin utilizarea chestionarelor poştale, contactelor telefonice, faxului, sau prin Internet. 

5. Ajustarea la schimbările calităţii
Importanţa ajustării la schimbările calităţii
Abordarea schimbărilor calităţii reprezintă o altă provocare cu care se confruntă compilatorii IPPI. Aceasta prezintă atât probleme conceptuale cât şi practice pentru compilatorii de IPPI. Întregul Capitol 7 al  Manualului cu privire la IPPI este dedicat abordării schimbărilor calităţii, iar Capitolul 8 se referă la produsele noi şi înlocuirea produselor, subiecte care au o strânsă legătură cu schimbarea calităţii. 

Trebuie să întreprindeţi acţiuni, nu puteţi “să nu faceţi nimic“

Când este introdus un produs nou în scopul înlocuirii unui produs dispărut, trebuie să fie stabilită o legătură între seria de observaţii precedente ale preţurilor la vechea tranzacţia şi seria următoare pentru noua tranzacţie. Cele două serii de observaţii se pot suprapune în una sau mai multe perioade. Indiferent dacă există sau nu o suprapunere, legătura dintre cele două serii de preţuri necesită anumite evaluări a schimbărilor calităţii dintre produsul vechi şi produsul ales pentru a-l înlocui. Cât de dificil n-ar fi de estimat contribuţia calităţii schimbate la schimbarea preţului colectat, trebuie să se înţeleagă clar că o evaluare, fie explicită sau implicită, este necesară. Chiar şi în aparenţă “a nu face nimic” implică neapărat o anumită ajustare.

Îndrumarul privind măsurile preţurilor şi volumelor în conturile naţionale
 împarte metodele posibile de ajustare în cazul schimbărilor calitative în trei grupuri:

Grupul A:
metodele cele mai potrivite

Grupul B:
metode, care pot fi utilizate în cazul în care metodele A sunt inaplicabile 

Grupul C:
metode, care nu trebuie să fie utilizate

Îndrumarul descrie un şir de metode care pot fi aplicate: compararea directă, înlănţuirea pentru a arăta lipsa schimbărilor, suprapunerea preţurilor, doar modelele pereche, preţuri opţionale, costurile de producţie, opinia experţilor şi regresiile hedonice.

Produsele unice

Produsele unice cum sunt proiectele majore de echipament (de exemplu nave, avioane şi maşini cu destinaţie specială), construcţii sau servicii la comandă (de exemplu consultanţa TI şi de management) determină o problemă specială pentru ajustările calităţii în IPPI.

În timp ce un proiect de servicii de consultanţă poate fi văzut ca fiind unic în întregime, deseori este posibil de a împărţi un proiect în părţi componente. De exemplu, o casă poate părea unică, dar este făcută dintr-un şir de produse şi servicii şi pentru fiecare dintre acestea se poate stabili preţul. Atunci când este posibil de împărţit activităţile în părţi componente, pot fi aplicate două metode:

Stabilirea preţului în baza modelului
Un model este construit prin combinarea unei serii de componente, pentru care se poate stabili preţul în timp. Modelul trebuie să fie reprezentativ pentru proiectele produse şi vândute pe piaţă; nu trebuie neapărat să fie un proiect real observat pe piaţă.

Stabilirea preţului în baza modelului poate fi aplicată atunci când sunt întrunite următoarle criterii:

· Modelul trebuie să fie reprezentativ şi actualizat sistematic, pentru a asigura faptul că acesta continuă să fie reprezentativ.

· Modelul trebuie să fie definit din punct de vedere al produselor, nu al intrărilor, de ex. “un perete din teracotă cu suprafaţa de 20 metri pătraţi”, şi nu “un contract de 100 ore de lucru”

· Preţurile utilizate pentru părţile componente, ar trebui să fie preţurile efectiv încasate, ţinând cont de marja de profit a producătorului şi de reducerea oferită clienţilor  

Specificarea preţurilor

Un produs real poate fi divizat în elementele sau componentele sale principale. În perioade successive, sunt examinate anumite proiecte şi sunt comparate preţurile setului de componente pereche. Nu trebuie să fie construit sau actualizat un model ideal, reprezantativ. Totuşi, elementele principale specificate, pot deveni cu timpul mai puţin relevante, motiv din care acestea vor fi actualizate sistematic. Elementele principale trebuie să fie specificate din punct de vedere al produsului şi nu al intrărilor.

Preţurile imputate

În general, nu trebuie să fie utilizate preţuri imputate, deoarece acestea nu iau în consideraţie schimbările productivităţii. Totuşi, de exemplu  salariile plătite pe oră pot fi utilizate pentru compilarea indicilor de preţ pentru anumite tipuri de lucrări, de ex. servicii de reparaţie sau utilaje sau management sau consultanţă IT, dacă productivitatea poate fi evaluată ca fiind rezonabil constantă. 

Preţurile internaţionale

Utilizarea indicilor de preţuri internaţionale constituie o metodă (B) acceptabilă pentru anumite produse, dacă acestea pot fi considerate a fi reprezentative pentru evoluţia preţurilor în ţară. Exemple de astfel de posibile produse pot fi materia primă şi computerele, unde deseori preţurile sau indicii  internaţionali pot fi găsite pe Internet; Indicii hedonici compilaţi de SUA pentru computere pot fi utilizaţi ca o sursă de date.

Re-eşantionarea
Re-eşantionarea este o metodă practică de abordare a schimbărilor calităţii şi de a menţine eşantionul actual de produse, prin eliminarea treptată a anumitor produse şi intorducerea altor noi. Produsele pot fi eliminate din două motive:

· Produsul este considerat de către respondent sau biroul de statistică a nu mai fi reprezentativ. Se aplică în cazul scăderii ponderii venitului total în cadrul grupului de produse sau al industriei.

· Produsul poate dispărea definitiv de pe piaţă. De exemplu, printre alte motive, poate deveni învechit din cauza schimbării tehnologiei, sau demodat din cauza schimbării gusturilor.

Actualizarea continuă a eşantionului de agenţi economici şi produse  

În acelaşi timp, pe piaţă apar noi produse sau noi calităţi ale produselor existente şi, la un moment dat, acestea trebuie să fie incluse în eşantion. Astfel, prin re-eşantionare, eşantionul de agenţi economici şi produse este actualizat continuu şi menţinut reprezentativ.
Indicii preţurilor producţiei agricole
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IPPI – Producţia pentru piaţa internă
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IPPI – Intrările de pe piaţa internă 
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